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LOKUM DEWELOPER nalezy do grupy dynamicznie
rozwijajacych sie firm deweloperskich na polskim
rynku nieruchomosci. Realizuje inwestycje w

doskonatych
LOKUM

stylowa,

Wroctawiu, w
Osiedla
charakteryzuja sie

Krakowie i
sprawdzonych lokalizacjach.
DEWELOPER
ponadczasowa architektura,
detal

zieleni. W ramach inwestycji powstajg mieszkania i

dbatoscia o kazdy
oraz starannie zaaranzowanymi strefami
apartamenty o powierzchni od 25 m2 do nawet 150
m2. Deweloper posiada rozbudowang oferte lokali,
ktéra generuje duze zainteresowanie klientéw.
Nowe inwestycje, indywidualne podejscie do
klienta i unikalna oferta sprzedazowa wymagaja
ktore pozwola

innowacyjnych technologii,

utrzymacé najwyzszy poziom obstugi proceséw.
LOKUM DEWEOLER siega wiec po nowoczesne
technologie, takie jak m.in.: PIVOTAL DEWELOPER |
CRM. System pozwala na efektywne zarzadzanie

zaréwno sprzedazg nieruchomosci, jaki i relacjami z

klientami oraz podwykonawcami. Umozliwia
rowniez sprawne generowanie dokumentacji
inwestycyjnej i obstuge kwestii formalnych

zwigzanych z zakupem czy rezerwacja mieszkania.

LOKUM-DEWELOPER.PL

PIVOTAL DEWELOPER | CRM

Dostosowany do wymagarn nowoczesnych
firmn deweloperskich. Zapewnia kompleksowe
wsparcie, uwzglednia specyficzne wymagania
uzytkownikow w 4 kluczowych obszarach:
inwestydie, Sprzedaz nieruchomosa,
utrzymanie relagi z Klientem i zarzadzanie
firmna. Autoratyzuje i optymalizuje procesy.

2( PIVOTAL

LAT

PIVOTAL POLSKA

20 lat doswiadczenia, unikalne know
how, zespdt najlepszych programistow,
ekspertéw i specjalistow. Wdrazamy
technologie, ktore utatwiajg zwinng i
efektywna integracie z systemami
wewnetrznymi i zewnetrznymi
uzytkownika oraz ich stata
optymalizacje i dostosowanie do
Zmieniajacych sie wymagan branzy i
Klientdéw koncowych.

www.pivotal.pl
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NOWOCZESNY, MOBILNY ODBIOR MIESZKAN.

Odbidr lokalu to jeden z najwazniejszych momentdéw w procesie zakupu. Nie tylko
dotyczy przekazania kluczy do nowego mieszkania ale réwniez weryfikacji jego stanu.
Moze wigzac sie z koniecznoscig uzupetnienia dokumentacji, zgtoszenia usterek, uwag
czy zastrzezen dotyczacych wykonczenia. Wdrozenie PIVOTAL DEWELOPER | CRM
pozwala pracownikom firmy Lokum Deweloper realizowaé tzw. odbiory mobilne,
mozliwe w dowolnym miejscu zakupionej nieruchomosci. Podczas spotkania na
biezaco generowana jest wymagana dokumentacja, dodawane uwagi klientéw i
uzupetniane informacje, fotografie, dane. Podczas jednej wizyty deweloper ma
mozliwos¢ przygotowac petng dokumentacje odbiorowa, tak by dalej sprawnie
procedowac odbioér nieruchomosci. Wdrozenie PIVOTAL DEWELOPER | CRM pozwala
na wykorzystanie urzadzen mobilnych: tablet, komputer przenosny, smartfon, do
sprawnego przeprowadzenia procesu. Odbiory staty sie bardziej komfortowe i
efektywne, dostosowane do biezacych potrzeb klientéw i dewelopera. System CRM
znacznie utatwit i przyspieszyt przeptyw dokumentacji. Ekologiczny aspekt catego
procesu to dodatkowy atut, ktéry doceniaja klienci Lokum Deweloper.

EFEKTYWNE ZARZADZANIE PROCESEM SPRZEDAZY
MIESZKAN.

Proces sprzedazy mieszkan, sprawna aktualizacja ofert i ich
parametréw, danych dotyczacych rezerwacji, sprzedazy lub
wycofania nieruchomosci z oferty sg kluczowe. PIVOTAL
DEWELOPER | CRM petni role wirtualnego asystenta zespotu

sprzedazy.

LOKUM-DEWELOPER.PL
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Wykorzystanie technologii pozwala na
automatyzacje dziatan | prezentacje
klientom, dostosowanej do ich potrzeb,
profesjonalnej oferty oraz aktualnych
danych dotyczacych wielkosci, uktadow i
dostepnosci nieruchomosci. Kiedy
rozpocznie sie procedura rezerwacji czy tez
zakupu PIVOTAL DEWELOPER | CRM
wspiera generowanie | negocjowanie
umowy, warunkéw sprzedazy. Utatwia
rowniez  gromadzenie i  archiwizacje
koniecznej dokumentacji m.in. umow
przedwstepnych, umow sprzedazy,
dokumentéw  potwierdzajacych  odbidr
mieszkania, czy zwigzanych 2z obstuga
posprzedazowa W  zakresie  zgtoszen
usterkowych odbiorowych oraz zgtoszen
usterkowych z rekojmi. Dziatania sg zgodne

Z najwyzszymi standardami (RODO).

WSPARCIE ZARZADZANIA FIRMA DEWELOPERSKA,.

Wdrozenie PIVOTAL DEWELOPER | CRM wspiera zarzadzanie istotnymi dla firmy
dziataniami: sprzedaz nieruchomosci i utrzymanie jak najlepszych relacji z klientami,
procedury formalno-prawne, ptatnosci i rozliczenia. PIVOTAL DEWELOPER | CRM
utatwia planowanie dziatan, procedowanie biezacych spraw i generowanie oraz
poézniejsze ustalanie finalnej dokumentacji.

LOKUM-DEWELOPER.PL .




